
RelilJJre. 'Un B.reton
qui perce dans la presse

encor~ t6u~à]ait une

successstory >i"h'J~i§Cela pour-
rait rapidement le tfuvehir:Depuis

quatre ans, NicolasA:I[lisai:l, fabrique
et vend du matérfètdestin€ àla

reliure à Taulé,p{è'S"àeMorlaix;A
!.24,ans,~iI'est uhto1fNeune entre-

preneurplutôt cli[otte:i"j'-'
«L'idée:rn'i;!stvenl.l~,quanélj'étais
en. BTSproductique Doiset ameu~

'bbÎèment<Danscl~'~cadre de cefi:~

formation, nous avions' un èxerci-
ce pratique qui consistait à créer
une entreprise fictive.MichelCaha-
gnon, relieur à la bibliothèque' de
Brest, nous a présenté un système
innovant de presse à relier..,Ori"ya
travaillé avec plusieurs camarades
de classe.et moi j'ai décidé de
poursuivre l'aventure.», expli-
que-t-il en souriant

Encore étudiant
déjà entrepreneur
A l'époque, personne ne se bat

'pour exploiter le systè!TIebreveté
par le relieur brestois. Nicolas,.Iui,
y croit dur commefer. « Je n'y con-
naissais rien à la reliure mais j'ai
senti qu'il y avait quelque chose à
faire », se souvient-il. Quelques
mois plus tard, alors qu'il est tou-
jours étudiant, Nicolas s'installe
dans la menuiserie familiale et

commence à fabriquer ces fameu-
ses presses qui se distinguent par

D'autant que la structure nommée
« Inisan Presse Carel » affiche une

particularité importante. «Nous
sommes les seuls en France à être.
fabricants et revendeurs de maté-

riels de reliure », explique Nicolas
qui est donc à la fois menuisier,
commercial et secrétaire! Voilà

qui permet en tout cas à l'entrepri-
se taulésienne de proposer des
prix inférieursà ceux du marché et
d'empiéter sur les plates-bandes'
de son unique concurrent, le géant
parisienRelma. '

il Soutenupar son père Gilbert, Nicolas Inisan s'est lancé dans la
fabricationet .Ia ventede matérielsde reliure,commecette presseau
conceptinnovant.(PhotoD.M.)

Il Un sacré challenge
à relever »
« Au début,ça a été difficilemais
aujourd'hui on arriye un petit peu
à rivaliser. On exporte nos pro-
duits partout en Europe du Nord
mais aussi en Ukraine, en Egypte,
en Algérie. Depuis peu, nous
avons même un pied sur le mar-
ché asiatique. On a trouvé un
revendeur en Corée et on exporte
aussi au Japon », se réjouit Nico-
las Inisan.

Et l'entr~preneurtaulésien n'a pas
l'intention de s'arrêter là. « Depuis
mai dernier, nous proposons plus
de 200 références fJans tout le

petit outillage de reliure (couteau
à parer, pince à nerf.. .), nous som-
mes revendeurs exclusifs de pro-
duits néerlandais et suédois en

Fran,ce et on e§père ouvrir un
magasin à.,proximité du lieu d~
fabrication. C'est un sacré challen-

,ge à relever. On trime pour y arri-
- ver rpaisça va payer.»

Dominique Morvan

un système pivotant facilitant le
travail du relieur.

L'investissement du jeune Breton

ne tarde pas à payer. Rapidement,
des particuliers mais aussi des pro-

fessionnels .sont séduits pÇlrcet
outil. Présents sur des salons en

Europe mais aussi sur Internet,
Nicolas Inisan et son père Gilbert
commenceQtià se faire connaître.

Une presse professionnelle
à la maison pour 2.000 euros
Si « InisanPresseCarel» travailleavecdesprofessionnels;J'essentiel
de sescommandesconce{lJedesparticuliers.La reliureétantdevenue
depuisde nombreujesannéesun loisir'commeunautre,certainsdispo-
sentcarrémentd'unevéritablepresseà la'maison.Voilàpourquoi,l'en-
treprisetaulésiennea souhaité faire.de.? sseun meubleà,part
entièrepouvantse fondreparexempledarI alon.Pourdisposerde .
cet outil de professionnels,il en coûte,quea \2.000euros.
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